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APRESENTACAO

O 5° Prémio UNIFIMES/SICOOB de Inovacao e Empreendedorismo é uma iniciativa
singular que converte a efemeridade de um final de semana em um laboratdrio fertil para a
concepgdo e desenvolvimento de startups. Este evento concentra-se na convergéncia de mentes
brilhantes e empreendedoras, ansiosas por desafiar os limites da inovagdo em um ambiente de

alta pressao, onde a criatividade é catalisada pela troca em grupo.

Durante essa maratona de ideias, 0s inscritos sdo imersos em uma experiéncia
intensiva, cuja esséncia reside na criacdo e desenvolvimento de startups. Os participantes séo
equipados com mentorias qualificadas, engajam-se em pesquisas aprofundadas e buscam a
validacdo de suas propostas. Ao final deste processo, o climax ocorre na forma de uma
desafiante BATALHA DE PITCH, na qual as equipes apresentam suas solucfes diante de uma

banca de jurados criteriosos.

Este fasciculo reine nove resumos que descrevem as propostas apresentadas pelas
equipes participantes do 5° Prémio UNIFIMES/SICOOB de Inovacdo e Empreendedorismo,
dispostos de acordo com a classificagéo final de premiacdo. Cada resumo captura o cerne das
ideias emergentes, que brotaram no calor da competicéo e foram lapidadas ao longo do evento.

Os nove resumos apresentam um panorama abrangente das solu¢Ges empreendedoras,
delineando os conceitos inovadores, a tecnologia subjacente e o impacto potencial no mercado.
Cada equipe, por meio de sua proposta, contribui para a diversidade e vitalidade do cenéario de

inovacéo, demonstrando abordagens Unicas para os desafios contemporaneos.

Por meio da leitura dos resumos aqui apresentados, convidamos vocé a embarcar em
uma jornada de descoberta, explorando o vasto terreno das ideias empreendedoras e inovadoras
que emergiram do calor da competicdo. Cada uma delas carrega o potencial para moldar o

futuro e desempenhar um papel vital na economia em constante evolucéo.
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TEA+: Uma proposta de inclusdo

EQUIPE TEA +

Principais Atividades

* Capacitagdo
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Desenvolvimento
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Ana Paula Jangarellit
Andressa Milo Fernandes de Moraes?
Emilia da Costa Garcia®

Jamel Carlos de Andrade*

Proposta de Valor

ESQUISA

* FORNECEDORES DE BENS : * INCLUSAO E ACESSIBILIDADE « whatsapp
E SERVICOS * Acessibidade NOS ESTABELECIMENTOS < vicka fhica

* CLINICAS * Marketing PARA PESSOAS COM TEA + E * Empresas dos setores:

* PROFISSIONAIS « Vendas FAMILIARES. hospitais, supermercado,
PSICOLOGOS = Descontos em servigos e restaurantes, saldo de mzAa,

+ MEDICOS (psiquistras) produtos barbairos, shopping, farmicia,

« LABORATORIOS Canals laboratério de andlises clinicas,

« PROFESSORES o consultérios e centros de terapia,

e e i o b o escolas de idiomas, academia,
papelaria.

Principais Recursos

+ DESENVOLVEDOR DE APP
* INVESTIMENTO FINANCEIRO
* MARKETING

Estrutura de Custo

* PROFISSIONAIS DE SAUDE: PEDAGOGO, PSICOLOGO,
PSIQUIATRA.

* PARCEIROS

* DESCONTOS

* MARKETING DAS EMPRESAS CREDENCIADAS
* CREDENCIAMENTO

Fonte: Elaborado pelos autores.

! Discente de medicina, Centro Universitario de Mineiros - UNIFIMES, paula.jangarelli@academico.unifimes.edu.br
2 Discente de medicina, Centro Universitario de Mineiros - UNIFIMES, andressamilo@academico.unifimes.edu.br

3 Médica veterinaria, Centro de Saude Animal - UNIFIMES, milagarcial23@unifimes.edu.br

4 Discente de medicina, Centro Universitario de Mineiros - UNIFIMES, jamelcarlos@academico.unifimes.edu.br
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RESUMO: O Transtorno Espectro Autista e demais deficiéncias ocultas estdo relacionadas ao
transtorno do desenvolvimento que afeta a capacidade de uma pessoa de interagir socialmente
e comunicar-se de maneira eficaz, no entanto muitos autistas apresentam caracteristicas ocultas,
0 que torna as atividades cotidianas muitas vezes desafiadoras para eles e familiares, sdo
condi¢des complexas que variam amplamente em suas condi¢des desde casos que apresentam
caracteristicas visiveis como dificuldade de comunicacdo e comportamentos repetitivos, quanto
a manifestagdes que ndo sdo observadas imediatamente, assim existe a necessidade de uma
abordagem comercial para essas pessoas. Recentemente vem se observando um aumento
importante nos numeros de pessoas diagnosticadas com TEA e deficiéncias ocultas, acdes que
se viabilizam com acessibilidade a médicos e profissionais especializados para realizar os
diagndsticos com agilidade e devido a facilidade de informacGes via internet. Este projeto tem
como objetivo facilitar as atividades cotidianas de familiares e pessoas com TEA e demais
deficiéncias ocultas a fazerem buscas por comércios que estejam preparados para atender esse
publico diante das suas necessidades. A motivacdo deriva de uma mae com essas dificuldades
em auxiliar a filha com TEA em localizar comércios preparados para realizar suas atividades
diarias em utilizacdo de servicos como restaurantes, farmacia, mercado, saldo, hospitais,
laboratdrios de analises clinicas entre outros. A fim de atingir esse objetivo, foram realizadas
revisdes de literatura, entrevistas com familiares e especialistas em autismo e deficiéncia oculta,
essas abordagens forneceram uma visdo abrangente para identificar a necessidade de criagéo de
um aplicativo de celular para busca de empresas preparadas para o atendimento necessario com
horério especifico e profissionais capacitados. Destacamos que autistas e portadores de
deficiéncias ocultas podem incluir dificuldades sensoriais, processamento cognitivo atipico e
desafios na regulacdo emocional e essas caracteristicas podem ser facilmente subestimadas ou
méa compreendidas o que leva necessidade de um comercio preparado para atendé-los.
Ressaltamos a importancia de reconhecer e abordar a importancia de atender os autistas, pais
de autistas e portadores de deficiéncias ocultas e seus familiares. Assim, destacamos que com
a criacdo desse aplicativo de celular a relevancia da acessibilidade para autistas e portadores de
deficiéncias ocultas serd em enfatizar a necessidade de uma abordagem mais holistica para
compreender e atender as necessidades especificas desse publico e proporcionar uma melhor

qualidade de vida para si e para 0s que compdem sua base familiar. O intuito é poder colocar o
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“tema em discuss&o e assim criar meios e mecanismos onde empresarios e o publico estejam

satisfeitos e que, como uma via de méo dupla, possam favorecer o amplo desenvolvimento.

Palavras-chave: Transtorno Espectro Autista. Deficiéncias Ocultas. Empreendedorismo.
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Business Model Canvas

"CONECT SAUDE: a facilidade no agendamento de consultas

Hellen Bianca Aratjo Malheiros®

Rayssa Fernanda Bezerra’

Ana Cecyllia Nunes Tavares®

Andressa Mathias®

Alencar Santos Buriti°

Julia Stefanne Souza Teixiral!

CONECT SAUDE

* Manutencao da plataforma
e Marketing

[ ] -
Parceiros Chaves Atividades Chave Oferta de Valor: Relacionamento como Seamentos de Clievtes
cliente
* Otimizagdo de g
+ Agendar consultas médicas 24h/7d agendamentos * Altamente automatizado
« Especialidades médicas disponivel para 2 : .
« Hospitais et * Novidade * Alto servigos . Centrf)s .De S‘a‘ude
) « Horérios de consulta disponivel « Rapidez * Comunidades (hospitais, clinicas, UBS;)
particulares e | | soAcessibllidade « Suporte ao cliente * Pessoas interessadas e
¢ Hospitais publicos ¢ RedacAo deiusto conectadas em servigos
i e * Facilidade de uso 2
* Clinicas médicas * Aumento do fluxo de de S_aUde
* UBS Recursos Chave paciente Canais * Padentes
* Reducdo de filas na sala de Vewndas * Empresas que buscam
espera idi iai melhoria nos servigos
* Site « Maior satisfacdo dos ° 'l;/hdlas :)0‘:'3'5
2 .
* Aplicativo moderno digital paciente ocaa o X
« Maior acesso a * Campanhas locais
especialidades médicas * Proprios centros de satde
* Maior precisdo * Propagandas on-line
* e-mail
Fonte de Custo e gmbecetes
7 5 e Custo para implantacdo da plataforma
wicustoicom desernvolvimentoidaiplataforma * Mensalidade para o centro de satide de acordo com a quantidade

de usuarios ativos

Fonte: Elaborado pelos autores.

6 Discente do curso de medicina do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,

hellenbmalheiros@gmail.com

7 Discente do curso de medicina do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES, marial00Omaria@icloud.com
& Discente do curso de medicina do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES, cecylliaananunes@gmail.com
% Discente do curso de medicina do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,

dessamathias2016@gmail.com

10 Mentor e Orientador, Docente do curso Sistemas de Informacdo do Centro Universitario de Mineiros —

UNIFIMES, alencarburiti@unifimes.edu.br

1 Mentora e Orientadora, Docente do curso de Ciéncias Contabeis do Centro Universitario de Mineiros —

UNIFIMES, juliastefanne.s@unifimes.edu.br
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RESUMO: Atualmente, muito se discute sobre 0 acesso a satde, bem como o servigo oferecido
a populacdo, isso porque a saude é um direito de todos declarado pela Constituicdo Federal.
Entretanto, é evidente a diferenca encontrada pelo fornecimento de salde, principalmente ao
que se relaciona ao atendimento. Para comprovacdo de tal problemaética foi realizado uma
pesquisa via Google Forms onde foi indagado se o individuo ja vivenciou situacdes de
dificuldade de agendamento de consulta, e com 79,4% das respostas que sim, foi validado o
problema. Dessa forma, o Conect Saude foi desenvolvido para minimizar essas diferencas e
trazer ao usuario o seu direito pleno declarado pelo estado, a salde. O Conect Saude é um
aplicativo, uma ferramenta digital automatizada, na qual oferece aos usuarios um autosservico
disponivel 24 horas em sete dias da semana, os aplicativos voltados para a area da salde tém
muita relevancia na era digital atual pois auxiliam de forma benéfica a salde e bem estar do
paciente, os aplicativos destinados a satde do paciente tem mostrado inimeros beneficios tanto
para o paciente, mas também para o médico e gestores da salde, tornando a salde mais acessivel
através dos veiculos digitais. Sendo assim, o Conect Saude tem como principal objetivo facilitar
0 agendamento de consultas tanto no ambito publico quanto privado, através da
disponibilizagdo de servicos que a clinica ou hospital oferece, com intuito de otimizar o tempo
do paciente e melhorar o fluxo das filas de espera. Esse presente estudo foi debatido através de
questionario via Google Forms e encaminhado aos administradores de centros de salde,
médicos contratados e a populacdo, principal beneficiaria de tal ferramenta, na qual foi
indagado aos individuos sobre a relevancia do aplicativo e sua aplicabilidade na rotina dos
mesmaos e foi observado resultados macicamente positivos e promissores. Ademais, o aplicativo
tem como intuito permitir que o paciente marque sua consulta no conforto da sua casa, sem que
haja necessidade de deslocamento do paciente até o centro médico ou clinica que acontecera a
consulta, evitando assim, longas filas de espera. Além disso, o aplicativo permitird que o
paciente utilize filtros durante o uso, por exemplo, especialidades médicas, valor da consulta e
avaliacdo realizados por outros pacientes. Também vale ressaltar, caso haja desisténcia de um
paciente marcado previamente, o aplicativo automaticamente notificara o proximo paciente da
lista de espera, dessa forma, agilizara e reduzira o tempo da lista de espera, além de proporcionar
um bem-estar maior ao paciente, visto que ele ndo precisara se deslocar até o local para marcar

a consulta. Ademais, em relacdo aos canais de venda, irdo se basear nas midias sociais, proprios
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ospitais ou centros médicos, campanhas locais e em meios online. Dessa forma, é notorio a
importancia do aplicativo e seus inUmeros beneficios para o paciente e para o profissional da
salde, pois, indubitavelmente torna-se evidente a importancia de um bom aplicativo para
otimizacdo do tempo de espera das filas e consequentemente economia que o profissional e 0s

centros de satde terdo em relagdo a reducgdo de custos com secretarias e linhas telefénicas.

Palavras-chave: Acesso a saude. Aplicativo de saide. Midias sociais.
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Joviane Morais Carrijo!?
Gustavo Nascimento Neves!?
Danilo Marques Oliveria®*
Julia Stefanne Souza Teixira®®
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Fonte: Elaborado pelos autores.

12 Discente do curso de Ciéncias Contabeis do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,
jovianezx@academico.unifimes.edu.br

13 Discente do curso de Administracio do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,
guhneves2003@outlook.com

14 Mentor e Orientador, Docente do curso Sistemas de Informacdo do Centro Universitario de Mineiros —
UNIFIMES, danilo@unifimes.edu.br

15 Mentora e Orientadora, Docente do curso de Ciéncias Contabeis do Centro Universitario de Mineiros —
UNIFIMES, juliastefanne.s@unifimes.edu.br
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| RESU MO ApresentamosloDlsk Baby, é uma plataforma que val conecta famlllas com babas‘

qualificadas por meio de um aplicativo. Foi observado o seguinte problema em familias que
tém filhos pequenos que necessitam de cuidados, ndo podendo ficar sem a companhia de um
adulto, a dificuldade em encontrar babas, 0 que gera consequéncias como: Falta no servico;
Desisténcia do emprego; Perda de oportunidades de trabalho. A validagdo do problema se deu
através de uma enquete no Google forms, onde a maioria das maes tem dificuldade em encontrar
uma pessoa para cuidar dos filhos. Com isso O disk baby vem para solucionar esse problema
facilitando esse encontro. Como ele funciona? Cruzando informacdes das profissionais com as

necessidades dos clientes e disponibiliza perfis conforme o resultado. Qual o nosso diferencial?

Aplicativo de facil acesso; Profissionais com horarios flexiveis; Oportunidade de emprego;
Sistema de avaliacdo do cliente e da profissional; Qualidade e seguranga no servico;
Atendimento residencial e imediato | (surgiu um imprevisto é sé clicar e ver a baba disponivel
e solicitar o servigo); Verificacdo de antecedentes criminais (certiddo nada consta). Quais 0s
perfis das profissionais aceitas no App? Serdo selecionadas inicialmente por indicacdo, onde
sera verificado a experiéncia, avaliacdo psicoldgica e outros dados importantes para a criacdo
do perfil da profissional. Agora vem aquela perguntinha que todos devem estar fazendo, qual o
investimento e como iremos lucrar? O maior valor a ser gasto, sera no desenvolvimento do
aplicativo, que sera aprimorado conforme o crescimento e aumento da demanda pelo servico.
O valor da hora trabalhada seréa fixado de acordo com o nivel de qualificacdo e experiéncia das
profissionais cadastradas no aplicativo. Sera cobrada uma taxa de manutengdo e
desenvolvimento do aplicativo de 15% em todos os servicos realizados pelas profissionais (que
ficaram com o restante). Nossos proximos passos serdo: oferecer atendimentos especializados;
Parceria com o0 Senac na cria¢do de cursos profissionalizantes; buscar parcerias com empresas

criando tickets de descontos ou como forma de pagamento.

Palavras-chave: Aplicativo. Cuidados infantis. Atendimento residencial.
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Ana Gabriela Almeida Ribeiro Neto*®
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Fonte: Elaborado pelos autores.

16 Discente do curso de medicina do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES, aa8102818@gmail.com
7 Discente do curso de medicina do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,

mariamadalena0007 @gmail.com

18 Discente do curso de medicina do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,

gabrielarn20092009 @hotmail.com

¥ Mentora e Orientadora, Docente do curso de Ciéncias Contabeis do Centro Universitario de Mineiros —
UNIFIMES, juliastefanne.s@unifimes.edu.br

20 Mentor e Orientador, Docente do curso Sistemas de Informacdo do Centro Universitério de Mineiros —
UNIFIMES, alencarburiti@unifimes.edu.br
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RESUMO: A startup Pet Sitter € o surgimento de uma empresa que se originou pelo
entendimento e estudo do estilo de vida dos cidadd@os e seus principais encalgos. Segundo
pesquisas de campo realizadas, mais de 75% dos entrevistados especificam que ndo possuem
tempo destinado exclusivamente ao lazer com os seus animais domésticos/"pets"”, uma vez
que o seu estilo de vida atarefado e ocupado os deixam exaustos e esgotados ao final do dia.
Nesse sentido, a fim de sanar os problemas visualizados e reconhecidos pela grande maioria
dos cidaddos envolvidos no nosso projeto, a petsitter fora idealizada. O objetivo da nossa
empresa é acatar de maneira generalizada a necessidade do pet mediante os empecilhos do
cotidiano do seu dono e atuar como intermediario nesse processo, garantindo através do
servico minimo de R$ 60,00 reais, dois passeios por semana, higienizacdo das patas, além da
descontracdo e momento de relaxamento dos pets. Visando sempre a esséncia do nosso
mantra: aspecto profissional, seguro, qualificado e amor pelo oficio animal. Sera estabelecido
o relacionamento com o cliente presencialmente, por meio de redes sociais € com suporte pds-
venda para ser obtido seu feedback. Em vista disso, o Canal de Marketing sera efetuado por
vendas diretas de pacotes por intermédio de assinaturas semanais aos clientes, parceiro chave
juntamente com os colaboradores, aqueles que por exceléncia e qualidade, profissionais que
executardo o passeio com os animais domésticos. Confiantes no servico, acarretaremos por
meio do exercicio a felicidade e a diversdo dos seus pets, assim como a melhora na qualidade
de vida. A contratagéo do servigo garante promover aos clientes melhoras significantes para
0 bem-estar tanto para o animal doméstico quanto para os clientes que confiam na prestacéo
desse servigo. Dessa maneira, a estrutura dos custos para exercer o business da startup sera
para cada passeio no valor de R$20,00 a R$ 30,00 reais para a admissdo dos colaboradores e
equipamento para a higienizacdo do Pet, sendo possivel o upgrade dos nossos servigos de
acordo com a preferéncia individual de cada cliente. Objetivando o dever e a missdo do
cuidado nos nossos servicos, acordos serdo firmados através de termos de compromisso de
responsabilidade com a integridade do Pet para garantir a confianga, seguranca e tranquilidade
aos clientes, e dessa maneira buscando de forma cordial e responsavel a credibilizagdo da

NOoSSa marca.

Palavras-chave: 1. Pet Sitter. 2. Cotidiano. 3. Lazer. 4. Colaboradores. 5. Servico.
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TPS Saude

Maressa Senna Sousa®

Jéssica Thaynna Resende Figueiredo?
Kaique Miranda Alves®
Daniel Resende Freitas*

Alencar Santos Buriti®

ISR OSSR rocoescomo SEGMENTOS DE CLIENTES

CONSUMIDOR

PREVENGAO DE DOENGAS

APLICATIVO FACIL DE USAR CRONICAS NAO RS
PARA MONITORAR E TRASMISSIVEIS ASSISTENTE NA GESTORE‘:VS[E:)?(S:BIST LARK
GERENCIAR SUA SAUDE i -
INVESTIDORES ESTREITAR O PLATAFORMA PACIENTES
PROGRAMADORES COMUNICAGAO RELACIONAMENTO MEDICO w;"gjﬁpp
INTERCONSULTAS PACIENTE ATRAVES DA 2
TECNOLOGIA
[PRincipats RecuRsos CANAIS
6 APLICATIVOS
PLATAFORMA TECNOLOGICA WD TTERNET
PACIENTES (USUARIOS) MIDIAS SOGIATS
RECURSOS HUMANOS (INSTAGRAM, FACEBOOK)
TRAFEGO DIGITAL
) APLICATIVO VENDIDO PARA GESTORES DE SAUDE, MEDICOS E
PLATAFORMA TECNOLOGICA USUARIOS
MARKETING NA VERSAO GRATUITA TERAO ANUNCIOS
EQUIPE

Fonte: Elaborado pelos autores.

21 Discente de medicina, Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES, maressa05.mss@gmail.com

22 piscente de medicina, Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES, j.thaynna@hotmail.com

23 Discente de engenbharia civil, Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES, kaiguemiranda3243 @gmail.com
2 Mentor/Orientador, Docente UNIFIMES, Ciéncias Contabeis, daniel@unifimes.edu.br
2 Mentor/Orientador, Docente UNIFIMES, Sistemas de Informacao, alencarburiti@unifimes.edu.br
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| "R)O:éhéig’é?'s nao transmissiveis sao |orcaus ‘im'ortalidade no
Brasil. De acordo com o Sistema de Informacéo sobre Mortalidade (SIM), de 2010 a 2020,
foram registradas 551.262 mortes por doengas hipertensivas, a cada 90 segundos morre uma
pessoa por doenca cardiovascular. O relatorio da Vigilancia de Fatores de Risco e Protecédo para
Doencas Cronicas por Inquérito Telefénico (VIGITEL) aponta que nimero de adultos com
hipertensdo aumentou 3,7% em 15 anos no Brasil. Vale ressaltar, que a obesidade e o
sedentarismo sdo fatores de risco para Hipertensao Arterial Sistémica (HAS) e para Diabetes
Mellitus (DM) tipo 2. Existem 16 milhdes de pessoas com o diagnéstico de diabetes e 46% das
pessoas ainda ndo tem diagndstico, mas terdo. Os custos totais para tratamento de pacientes
com HAS (59%), DM (30%) e Obesidade (11%) no Sistema Unico de Satde (SUS) alcangaram
3,45 bilhdes de reais em 2018. Essa pesquisa tem por objetivos trazer uma proposta de software
que auxilia a populacdo na prevencado e controle de doengas cronicas ndo transmissiveis com
alto indice de morbimortalidade como HAS, DM tipo 2, obesidade e dislipidemia, ou seja, em
qualquer lugar do Brasil que o paciente estd seja hospital ou clinica teria acesso aos dados
importantes para diminuir o tempo de atendimento. Além disso, diminui os custos do tratamento
e reabilitacdo de infarto agudo do miocardio (IAM), acidente vascular encefalico (AVE) que
sdo complicacbes de HAS, DM2, obesidade e dislipidemia. Foi realizada uma pesquisa de
campo para conhecer o territério do municipio de Mineiros-GO, no qual os pacientes ndo
trazem consigo dados relevantes como: as medicacGes de uso diario, alergias, tipagem
sanguinea, sobre os dados de pressdo arterial e medida de HGT anteriores. Dessa forma
dificultando o atendimento e espera do paciente. Quando o mesmo chega na Unidade Pronto
Atendimento desacordado ndo conhece o histérico do paciente. A partir disso ele € manejado e
depois é efeito busca ativa com os contatos mais proximos. E sabido que as doengas cronicas
ndo transmissiveis geram diversos custos para o Pais, principalmente quando se tem que custear
tratamento e reabilitacdo. Por isso, propomos o aplicativo TPS Salde para prevencdo dos
pacientes e unir os dados com toda rede hospital publica e privada do Brasil para o diagnostico
correto e preciso nesses pacientes, pois na medicina tempo é cérebro nos casos de AVE e tempo
€ musculo nos casos de IAM. Usar a tecnologia a favor da prevencdo das doencas cronicas €

algo favoravel e importante na saude.

Palavras-chave: 1. Eventos. 2. Cardiovasculares. 3. Morbimortalidade. 4. Sedentarismo.
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EUREKA

Welder Oliveira%®

Diogo Gongalves?’

Lucas Martins®
Alencar Santos Buriti?®

Julia Stefanne Souza Teixira®®

BUSINESS MODEL CANVAS = = ) (oue ) ()

- ~ #
(Og !') KEY PARTNERS EJ I KEY ACTW;IES _é VALUE PROPOSITIONS [ @ CUSTOMER RELATIONSHIP [@ CUSTOMER SEGMENTS
< < ! <
0 que & empresa vai « Fornecer estudos + Methora de desempenho T
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cursos simulados,feedbacks, » faedback
de professores. personalizacXo suporte N
especializados a0 estudante.
[152 | Kev Resounces @ CHANNELS
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* Banco de questbes B &
saladas Marketing digital
+ acompanhamento + assinatura online
de desempenho + parceria com escolas
* notificacdo personalizada € Cursos
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«testes de progresso { - 4
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‘e -
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* Hospédagem * Plano de assinatura
+ equipe de Devs + prioridade de
*Manutengdo recomendagdes de
+ conteddo de estudo conteudo
marketing

Fonte: Elaborado pelo autor utilizando Canvas (2021)

% Discente do curso de Sistemas de Informagdo do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,
welderf456 @gmail.com

27 Discente do curso de Sistemas de Informagdo do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,
diogogonsalvesmelo@gmail.com

28 Discente do curso de Sistemas de Informacdo do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,
lucas.25.3ds@gmail.com

2% Mentor e Orientador, Docente do curso Sistemas de Informacdo do Centro Universitario de Mineiros —
UNIFIMES, alencarburiti@unifimes.edu.br

30 Mentora e Orientadora, Docente do curso de Ciéncias Contabeis do Centro Universitario de Mineiros —
UNIFIMES, juliastefanne.s@unifimes.edu.br

e 'S exTensAO  SINC
=z PESQUISA )
LI: %L@;DSE!,M\EWSS ’f' > UNIFIMES U UNIFIMES ?érle:g\z% %o e
mpreen edorismo



mailto:welderf456@gmail.com
mailto:diogogonsalvesmelo@gmail.com
mailto:lucas.25.3ds@gmail.com
mailto:alencarburiti@unifimes.edu.br
mailto:juliastefanne.s@unifimes.edu.br

e % o . C - . T al ol

XVIlIl Semana Universitaria
XVII Encontro de Iniciacdao Cientifica
X Feira de Ciéncia, Tecnologia € Inovacao - UNIFIMES

SEMana Ciéncias Basicas para o
Desenvolvimento

% unwers.tarla Sustentavel
2023 UINIFIMES CREOA?GO

I8 a 20 de outubro de 2023

% PESQUISA % EXTENSAQ
NL\ UNIFIMES \_y.}‘ UNIFIMES

RESUMO Apresentamos uma plataforma movadorade preparagao para CoNcursos:

"EUREKA". Com mais de um milhdo de candidatos competindo no concurso do Banco do
Brasil, a necessidade de uma preparacéo eficaz e personalizada é evidente. O objetivo principal
é apresentar como a "EUREKA" aborda esse desafio, fornecendo simulados personalizados
com base no desempenho dos alunos, orientagdes de estudo, e um chat com inteligéncia
artificial para esclarecer duvidas. A "EUREKA" utiliza tecnologias de aprendizado de maquina
e inteligéncia artificial para criar simulados personalizados que se adaptam ao nivel de
conhecimento de cada aluno. A plataforma oferece um chat interativo com inteligéncia
artificial, proporcionando uma experiéncia de aprendizado mais completa e acessivel. Os
resultados dos simulados séo analisados para fornecer feedback e direcionamento de estudo
personalizado. A competicdo acirrada no concurso do Banco do Brasil ressalta a importancia
de uma preparacao eficaz e personalizada. Candidatos buscam maneiras de se destacar, e a
"EUREKA" se destaca como uma solucdo inovadora para enfrentar esse desafio. A plataforma
oferece uma experiéncia Unica por meio de sua capacidade de adaptar os simulados com base
no desempenho do aluno, ajudando a otimizar o tempo de estudo. O chat com inteligéncia
artificial proporciona suporte em tempo real, algo que outras plataformas ndo oferecem. A
plataforma "EUREKA" se destaca ao fornecer feedback detalhado e orientagdes de estudo com
base no desempenho dos candidatos. A adaptabilidade dos simulados reflete melhorias no
desempenho dos alunos e ajuda a otimizar seu tempo de preparacdo. O chat com inteligéncia
artificial oferece suporte em tempo real para esclarecer davidas e discutir o conteudo,
melhorando a experiéncia do usuario. Os resultados tangiveis demonstram o impacto positivo
da "EUREKA" na preparacao de candidatos, tornando-a uma solucao inovadora e promissora
para 0 mercado de preparacdo para concursos. Em resumo, a plataforma "EUREKA" promete
revolucionar a preparacdo para concursos, fornecendo uma solucéo inovadora que se adapta as
necessidades dos candidatos, oferece suporte interativo e melhora o sucesso na jornada de
preparagdo. Seu potencial de impacto positivo a torna uma escolha atraente para candidatos que

buscam uma preparacdo mais eficaz e personalizada.

Palavras-chave: 1. Educacdo. 2. Plataforma de Preparacdo. 3. Concurso. 4. Inteligéncia

Artificial. 5. Personalizacéo.
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SELETOR 360° - Potencializando seu scso “esaril

APOIO

A Q PESQUISA 'I;Z

PR #Pﬁ_ UNIFIMES

Danillo Ferreira Malta®!
Thiago José Ferreira Carrijo®
Susane Sousa Silva®?

Jalia Stefanne Sousa Teixeira®

Alencar Santos Buriti %

MODELO DE NEGOCIOS

ATIVIDADES-CHAVE

Recrutamento e selec¢ao.

Consultoria

PRINCIPAIS RECURSOS

Marketing
Pessoal Especializado
Aplicativo
Escritorio

ESTRUTURA DE CUSTOS

Gastos com funcionarios e beneficios.
Estrutura fisica (aluguel de um espaco).
Marketing e Propaganda.
Manutencao da plataforma.

Fonte: Elaborado pelos autores.
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PROPOSTAS DE VALOR

* Potencializar o
sucesso empresarial,
fornecendo solugoes
personalizadas que
melhoram a eficiéncia
operacional,
impulsionam o
crescimento
sustentavel e
promovem a
inovagao.

Aumento significativo
na produtividade com
a diminuigdo do
turnover e a
promogao de
melhorias na cultura
organizacional.

RELAGOES COM O
CONSUMIDOR

SEGMENTOS DE CLIENTES

+ Empresas que necessitam
do processo de
recrutamento e selecao.

Canal de comunicacao
com o cliente aberto.
Feedbacks para melhor
atualizagdo ao mercado.
Personalizacdo da
identificacdo da
dificuldade do
empresario.

CANAIS

Plataforma profissional
Marketing Digital
Indicacoes e Referéncias
Publicidade Online

FLUXOS DE RECEITA

* Exceléncia: Buscamos a exceléncia em tudo o que fazemos, visando oferecer os
melhores servicos de consultoria organizacional.

* Inovagdo: Valorizamos a inovagdo e buscamos constantemente maneiras criativas de
resolver problemas e melhorar os resultados para nossos clientes.

= Etica: Mantemos os mais altos padrdes éticos em todas as nossas interagoes e
decisGes comerciais.

* Adaptacdo: Estamos comprometidos em nos adaptar as necessidades em constante
mudanca de nossos clientes e do mercado.

* Compromisso: Demonstramos um compromisso sélido com o sucesso de nossos
clientes, trabalhando lado a lado para alcancar seus objetivos organizacionais.

, EXTENSAO  “( )~

31 Discente do curso de Direito do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES, danillomaltal00@gmail.com
32 Discente do curso de Ciéncias Contabeis do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,

thiagoj.carrijo@gmail.
33 Discente do curso de Psicologia do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,
susanesousa0606sousa@gmail.com
34 Mentora e Orientadora, Docente do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,
juliastefanne.s@unifimes.edu.br
35 Mentor e Orientador, Docente do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,
alencarburiti@unifimes.edu.br
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RESUMO: Estamos aqui para compartilhar com vocés uma solucdo inovadora que pode
transformar a maneira como lidamos com os desafios empresariais. Em nosso cenario atual, é
evidente que muitas empresas enfrentam dificuldades significativas em otimizar seus processos
internos e alcancar seu verdadeiro potencial. Dados recentes indicam que cerca de 65% das
pequenas e médias empresas no Brasil estdo lutando para aprimorar suas praticas de gestdo e
eficiéncia operacional. E aqui, que a Consultoria 360 entra em cena. Nosso principal foco é
potencializar seu sucesso empresarial, fornecendo solucGes personalizadas que melhoram a
eficiéncia operacional, impulsionam o crescimento sustentavel e promovem a inovagdo. Com
nossos servicos, vocé pode esperar um aumento significativo na produtividade, uma cultura
organizacional robusta e uma vantagem competitiva clara. Destaque do Seletor360: Projetado
para simplificar o processo de recrutamento e selecdo, o Seletor360 é um servico de assinatura
exclusivo, oferecendo trés niveis de acesso para atender as necessidades das empresas.
Comecando com nosso plano Standard, as empresas terdo acesso ilimitado ao nosso banco de
dados de funcionérios qualificados, proporcionando uma base solida para o processo de
contratacdo. Em seguida, nosso plano Plus oferece a oportunidade de realizar testes com
possiveis candidatos a vagas, permitindo uma selecdo mais precisa e eficiente de talentos
promissores. E, por fim, nosso plano Premium eleva a experiéncia de recrutamento a um novo
patamar, oferecendo entrevistas tele presenciais conduzidas por nossa equipe especializada.
Isso ndo apenas economiza tempo valioso, mas também garante que cada contratagdo seja uma
adicdo valiosa e bem pensada para a equipe existente. Com o Seletor360, a exceléncia em
recrutamento estd ao seu alcance. Uma analise abrangente do mercado revelou que embora
existam varias op¢des de consultoria disponiveis, a Consultoria 360 se destaca devido a nossa
abordagem integrada e orientada para resultados. Enquanto muitos de nossos concorrentes se
concentram apenas em solucdes especificas, nds fornecemos um pacote completo que aborda
todos os aspectos-chave do desenvolvimento empresarial. Nosso modelo de monetizacéo é
flexivel e adaptavel as necessidades de cada cliente. Oferecemos op¢des de compra Unica para
solucBes especificas, bem como assinaturas mensais para suporte continuo e servicos
abrangentes. Acreditamos em criar um relacionamento de longo prazo com nossos clientes,
oferecendo valor consistente em todas as interagfes. Quanto a validacdo, conduzimos um

estudo com diversos potenciais clientes. Os resultados revelaram um interesse significativo em
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N0Ssos servicos, com mais de 80% expressando um deso de exlor nossa oferta de
consultoria. Para concluir, agradecemos a todos vocés por dedicarem seu tempo para conhecer
mais sobre a Consultoria 360 e nosso produto Seletor360. Estamos comprometidos em ajudar
sua empresa a alcangar novos patamares de sucesso e estamos ansiosos para colaborar com

vocés em suas jornadas de crescimento.

Palavras-chave: 1. Empresas. 2.Consultoria. 3.Seletor360. 4.Plano. 5.Contratacéo.
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CLIK: um aplicativo focado no segmento de seguranca e protecao a mulher

Loyslene Viana de oliveira®
Sinval almeida Café®’
Alencar Santos Buriti®®

Julia Stefanne Souza Teixira®®

MODELO DE NEGOCIOS
PARCEIROS- ATIVIDADES- PROPOSTAS DE RELAGOESCOMO SEGMENTOS DE
CHAVE CHAVE VALOR CONSUMIDOR CLIENTES
Com os
, Monitoramento, uma rede Uma profissionais a
Orgéos de apoio, ajuda, e e
Pablicos prevencgdo para mulheres empresa de VISIb'tI)ldlahde HoSEY Usudrios do
' que se encontram em trabalho e aos
psic()|ogos, situagdo de vulnerabilidade seguranca usudrios a Ap|icativ0 e
profissionais e Seghnanes Profissionais
do direito, PRINCIPAIS tecnologia CANAIS que
it RECURSOS »
médicos que opera prestarao
Plataforma, Local Sl MR Divulgacdo  Seus servicos
de atendimento, plataforma do aplicativo,
pessoal (quem esta Mobile
sendo monitorado) play story,
los
ESTRUTURA DE FLUXOS DE RECEITA

CUSTOS
Taxa mensal de pacote,
Equipe, desenvolvimento do app,

manutencao da plataforma, porcentagem de
marketing, Internet atendimento

FONTE: Elaborado pelos autores.

Centro Universitario de Mineiros U NI FI M E s

36 Discente do curso de Direito do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,
loysvianadeoliveira@gmail.com
37 Discente do curso de Direito do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES, sinvalcafe@gmail.com
38 Mentor e Orientador, Docente do curso Sistemas de Informacio do Centro Universitério de Mineiros —
UNIFIMES, alencarburiti@unifimes.edu.br
3% Mentora e Orientadora, Docente do curso de Ciéncias Contadbeis do Centro Universitario de Mineiros —
UNIFIMES, juliastefanne.s@unifimes.edu.br

N,

\
."

Y A = < -
MﬂDFIMES :f' :\ PESQUISA % E)EJ-IN-E:::I;:_QO Diretoria

de Inovacgédo e
Empreendedorismo


mailto:loysvianadeoliveira@gmail.com
mailto:sinvalcafe@gmail.com
mailto:alencarburiti@unifimes.edu.br
mailto:juliastefanne.s@unifimes.edu.br

M o s R
7

XVIlIl Semana Universitaria
XVII Encontro de Iniciacdao Cientifica
X Feira de Ciéncia, Tecnologia € Inovacao - UNIFIMES

SEMahna Ciéncias Basicas para o
Desenvolvimento

‘{; UniverSita'ria Sustentavel
\ 2023UIFIMES  [gcrEa-GO

I8 a 20 de outubro de 2023

% PESQUISA » exTensao G|
sk UNIFIMES \_/ mmmmmmmm

RESUMO: Apresentamos o Aplicativo Click, o objetivo desse aplicativo e a seguranca de
pessoas que estdo em um momento de perigo ou vulnerabilidade, e a oportunidade de atuacao
na sua area como cooperado, nos trazemos para sua necessidade a solugdo do seu problema
com nossos profissionais. Sinval: gostei desse aplicativo, ele realmente supre minha
necessidade ..., mas ja necessitei de seguranca, e eles demoraram muito! Loys: Muito boa a
pergunta, teremos cooperados que de imediato ira te ajudar, antes das autoridades. Sinval: Que
bom, mas eles ndo sdo policiais, poderdo me ajudar? Loys: Saido do senso comum, no artigo
301 diz que qualquer do povo podera, e as autoridades deveram prender quem se encontrar em
flagrante delito, e esse e mais um, de nossos diferenciais a orientacdo de um profissional da
area para nossos usuarios e cooperadores. Loys: Podemos destacar no problema a violéncia
contra a mulher, pessoas que moram sozinhas, e ndo tem quem as ajude, uma pessoa com
comorbidade fisica, um idoso, e também pessoas que fazem parte da comunidade LGBT+, que
sofrem bastante preconceito e acabam sendo agredidas. Sinval: Estatisticamente a seguranca é
0 bem mais valioso, onde também ha maior caréncia. Violéncias domésticas, violéncia contra
idosos, contra pessoas da comunidade LGBT +, criancas, roubo...nds viemos solucionar esses
problemas rapido seguro. A um Clik. Loys: A solucdo desses problemas seria um aplicativo
gue quando acionado emite um alerta pra nossa base e com isso direcionamos o chamado pra o
Orgdo necessario, além do sinal de alerta, o0 nosso aplicativo conta com profissionais que iram
prestar uma assisténcia psicologia ou judicial ao usuario. Sinval: N6s somos a ligagéo direta
répida e segura do usuario ao perito/profissional que ira resolver de imediato seu problema. E
um aplicativo no celular personalizado para necessidade do nosso usuario, dando seguranca de
que o perito/profissional que ira atendé-lo tem idoneidade boa referéncia e cadastrado no
aplicativo. E no caso de roubo temos 0 0800. Loys: O diferencial do nosso aplicativo além da
agilidade, e a juncéo te todos os drgdos publicos em um sé aplicativo, oferece uma assisténcia
juridica e psicoldgica, e um fortalecimento de comunidades locais, que seria a interacdo de
usudrios entre si. Sinval: Nosso objetivo é atingir o maior nimero de usuario, formar a
comunidade Clik, oferecer o melhor custo-beneficio para o usuario. Aos nossos profissionais
empresas cooperados, porcentagem por servico prestado. E andncios de empresas interessada
divulgar seu produto na comunidade click. Sinval: O Clik seguranca é 0 nosso pontapé inicial.

Vira melhorias para agregar. Loys: Iremos implantar a pulseira Clik. E o botdo fisico click.
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Sinval: Temos a meta de implantar. O click satde. Loys: Implantar o click rastreamento. Sinval:
O Clik comunidade. Loys: O Clik ser& o seu 0 meu 0 nosso aplicativo indispensavel e resolvera

0s problemas do dia a dia de cada um de nossos USUarios.

Palavras-chave: 1. Violéncia contra a mulher. 2. Seguranca. 3. Assisténcia juridica. 4.
Violéncia doméstica. 5. 1doso.
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SPACE DOC

Gislaine Menlentina Nacimento Reis*
Kelliane Galvao*
Julia Stefanne Sousa Teixeira*?

Danilo Marques Oliveira 4

SEGIMENTOS DE
CLIENTE

PROPOSTA DE
VALOR

ATIVIDADES

PARCEIROS CHAVE Q@’ RELACIONAMENT

MONITORAMENTO DE

EMPRESA ARQUIVOS _ PRESENCIAL
DE SOFWARE GESTAO REDUCAO DE CUSTOS REDES SOCIAIS
ADITORIA. AGILIDADE
ORGANIZAGAO
DIGITALIZACAO RESHENGABILICADE ESCRITORIOS

EMPRESAS

CANAIS

PLATAFORMA
DIGITAL
DE MONITORAMENTO

MARKENTING
REDES SOCIAIS

FONTES DE RECEITAS

ESTRUTURA DE CUSTOS

SPACE DOC

FUNCIOARIOS IMPOSTOS,SOFTWARE
DIGITALISADORA
MARKETING,INTERNET, TELEFONE,AGUA
Luz

HONORARIOS COBRADOS DE ACORDO COM
A DEMANDA DA EMPRESA
MENSALMENTE, TRIMESTRALMENTE,ANUALMENTE

Fonte: Elaborado pelos autores.

RESUMO: Somos uma empresa de prestacdo de servicos em Auditoria e Gestdo de

Monitoramento de arquivos. Foi através de um acontecimento com seu Antdnio que pensei 0

40 Discente do curso de Ciéncias Contabeis do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,
gislainemelentina35@gmail.com

41 Discente do curso de Sistemas de Informacio do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES,
kellyanegalvaog@gmail.com

42 Mentora e Orientadora, Docente do Curso de Ciéncia Contabeis do Centro Universitario de Mineiros —
UNIFIMES, juliastefanne.s@unifimes.edu.br

43 Mentor e Orientador, Docente do Centro Universitario de Mineiros — UNIFIMES, danilo@unifimes.edu.br
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" que poderia fazer para ajudar as pessoas que se deparam diariamente com esse problema ,0
escritorio de contabilidade devolveu algumas caixas de documentos para ele por falta de espaco,
seu Antdnio perguntou o que faria com as caixas a pessoa que entregou as caixas por falta de
conhecimento disse depois de cinco anos o senhor pode jogar fora, mas existe documentos que
seu prazo de expiragdo sdo maiores, passou 0s cincos anos seu Antonio jogou as caixas fora,
passou mas uns anos seu Antonio precisou se aposentar o INSS pediram alguns documentos e
por descuido e falta de conhecimento seu Ant6nio jogou e agora o que fazer o escritério ndo

tinha digitalizado e nem monitorado a data de descarte, como ele ia provar que tinha contribuido

para o INSS que exige documentos fisico. Os escritdrios e empresas fazem monitoramento de
data de expiracdo ou digitalizacdo dos documentos fisicos, descartam o0s que ndo precisam ser

arquivados, e os documentos digitais estdo sendo monitorado, o problema encontrado e

comprovado por pesquisa feitas através de questionarios enviados via whatsapp, realizado por

nossa equipe para quem tem arquivos fisicos e digitais é a falta de espaco devido o volume de
documentacdo muitas vezes arquivados sem necessidade ou sem monitoramento de prazos de
validade com isso quando precisa localizar alguma documentacdo tem dificuldade que acaba
gerando gasto de tempo de funcionarios. A falta de monitoramento dos arquivos digitais acaba
também sobrecarregando seus armazenamentos em nuvem, quando cheio acaba comprando
mais sendo que poderia ter este controle de datas, a falta de gestdo documental acaba gerando
acumulo e custo. Nos empresa Space Doc vamos fazer a digitalizacdo, organizacéao e selecdo
desses arquivos fisicos e digitais, vamos monitorar esses documentos para descarte através de

uma plataforma agregando a reducdo de custos, agilidade para localizar arquivos, diminuir a

quantidade da arquivos e com isso gerando espaco. Nosso potencial de mercado séo escritorios

e empresas. Os honorarios serdo cobrados de acordo com a demanda das empresas.

Palavras-chave: 1. Problema. 2. Arquivos. 3. Monitoramento. 4. Espaco. 5. Gestéo.
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~ ECOBALANCE - sustentabilidade para empresas, lucro para o planeta

Victor Dutra Rezende?
Andréia Ribeiro de Brito?
Isadora Moraes?

Carlos César*

MODELO DE NEGOCIOS

ECOBALANCE
PARCEIROS-CHAVE ATIVIDADES- PROPOSTAS DE RELA(;E)ES cCoMO SEGMENTOS DE
CHAVE VALOR CONSUMIDOR CLIENTES
* Empresas de * Intermediagédo + Integracdo financeira « Atendimento
descarte « Anélise de e ambiental . direto
+ Empresas de Laera . a % do Imp icial « Oficinas
Coleta nanceiro e « Suporte cliente
PRINCIPAIS ambiental. online ° :Istribuidora 24
= Relatérios Integrados * Feedback
RECURSOS « Dicas de constante * Restaurantes e
personalizadas Bares
o Infi 8 * Incentivar préticas
f?":;r::if::se sustentaveis gerando CANAIS
= - lucro * Marketing
ambientais * Obter incentivos digital
relevantes fiscais através da « Digital (
* Dados ambientais e sustentabilidade. wattsapp,
financeiros de Instagram

qualidade

* Servidores e
infraestrutura
tecnolégica .

= Participagdo em
eventos voltados
a
sustentabilidade
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Centro Universitario de Mineiros

FLUXOS DE
RECEITA
* Assinaturas mensais ou anuais
* Modelo de publicidade
* Parceria com empresas de reciclagem e
consultoria ambiental .

ESTRUTURA DE
CUSTOS

* Desenvolvimento de Software
* Propagandas e publicidades
* Pesquisa de mercado

FONTE: Elaborado pelos autores.

RESUMO: A medida que o mundo enfrenta desafios ambientais cada vez mais complexos, a
necessidade de solucdes inovadoras e sustentaveis se torna urgente. Empresas em todo o0 mundo
estdo sob crescente pressdo para adotar praticas mais responsaveis do ponto de vista ambiental,
social e de governanga (ESG). No entanto, a gestdo financeira muitas vezes é tratada como uma
entidade separada, resultando em uma lacuna critica que precisa ser preenchida. O aplicativo
"EcoBalance™ surge como uma resposta a essa lacuna, oferecendo uma solucdo inovadora que
une a responsabilidade ambiental e a gestéo financeira.

O objetivo do "EcoBalance" é oferecer uma plataforma que intermedie empresas que precisam
descartar materiais reciclaveis e os profissionais ou empresas que desejam coleta-los. Além
disso, o aplicativo fornece dados financeiros detalhados, permitindo que as empresas
compreendam de forma tangivel o impacto de suas praticas de sustentabilidade em suas

financas. Nossa missao € facilitar a transicao para praticas mais sustentaveis, promovendo nao
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apenas a responsabilidade ambiental, mas também a eficiéncia financeira.

Centro Universitario de Mineiros

D) _
A EXTENSAO
(UINIFIMES '.foS;a‘ PESQUISA % UNIEIMES

XVIlIl Semana Universitaria
XVII Encontro de Iniciacdao Cientifica
X Feira de Ciéncia, Tecnologia € Inovacao - UNIFIMES

SEMana Ciéncias Basicas para o
Desenvolvimento

univerSita'ria Sustentavel
2023 UIrIFIMES

I8 a 20 de outubro de 2023

O "EcoBalance" é uma plataforma digital que permite que empresas listem seus materiais
reciclaveis e encontrem profissionais ou empresas que desejam coletar esses materiais. Além
disso, o aplicativo oferece uma ferramenta de analise financeira que calcula os beneficios
financeiros obtidos com a entrega de materiais reciclaveis. O aplicativo € projetado para ser de
facil utilizacdo, com uma interface amigavel e recursos intuitivos.

Uma das principais realiza¢des do "EcoBalance" é a criacdo de um mercado mais eficiente para
materiais reciclaveis. 1sso beneficia ndo apenas o meio ambiente, reduzindo o desperdicio, mas
também as empresas que podem obter beneficios financeiros por meio da reciclagem. Além
disso, o aplicativo promove o alinhamento com principios ESG e o0s Objetivos de
Desenvolvimento Sustentavel das Nagbes Unidas, tornando-o uma ferramenta valiosa para
empresas que buscam cumprir essas metas.

A discussdo em torno do "EcoBalance™ gira em torno do impacto positivo que a intermediacao
eficiente entre empresas e profissionais da reciclagem pode ter. Ao tornar a reciclagem mais
facil e lucrativa, o aplicativo incentiva préaticas sustentaveis. Além disso, a reducdo de impostos
para empresas que adotam essas praticas sustentaveis oferece uma vantagem financeira
adicional.

O "EcoBalance" é mais do que apenas um aplicativo; é uma oportunidade de fazer a diferenca.
Ele aborda os desafios da gestéo financeira e da responsabilidade ambiental, unindo esses dois
aspectos criticos em um s6 lugar. A plataforma tem o potencial de transformar o mercado,
tornando-o mais sustentavel e lucrativo. Convidamos empresas a se juntarem a nds nessa

jornada rumo a um futuro financeiramente saudavel e ecologicamente responsavel.

Palavras-chave: Sustentabilidade, ESG, Reciclagem, Financas, Responsabilidade Ambiental.
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